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FABRICIA PEIXOQTO

uem entra na loja Projeto Terra
EEmIJI"E BE AssuUsta com o pl‘l.'_-,‘{_“l:l..
Uma simples almofada custa B8

70, enquanto um avental para cozi-
nha chega a B3 30 e uma boneca de
palha, R 50. E preciso olhar com cui-
dado para entender o porqué. Por
trds de cada um desses produtos
existe uma favela de Sao Paulo, um
asilo de Curitiba on artesios nordes-
tinos. “Tudo o que vocd vé agqui na
loja tem um sentido social ou ecoltgi-
o', explica Ricardo Pedroso, ideali-
zador do negdeio. Ele leva a ferro e
fogo a farmula do politicamente cor-
reto. Nao abre mao de que até mes-
mo o material que faz a moldura de

Por dentru da loJa que s6 vende
produtos politicamente corretos
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um quadro seja de madeira certifica-
da. O piblico parece ter aprovado.
Com apenas um ano de idade, a loja
deve ultrapassar a marca de R$ 1 mi-
lhao em faturamento. A procura tem
sido grande - e nfo &6 de consumido-
res. “Muita gente vem pedir informa-
¢oes de como abrir uma loja do Pro-
jeto Terra", conta Pedroso, Para esse
publico, uma boa noticia: a empresa
estd prestes a langar um sistema de
franquias. 56 tem uma coisa: “A ex-
pansio vai ser bastante cuidadosa.
Os franqueados tém que se identifi-
car com projeto”, avisa o empresirio.

O Projeto Terra faz parte de um
novo conceito de fazer negdeio, Bati-
zado de “Comércio Soliddrio”, ele &
I'E'Htl‘it.u d BIMPresas que segiem um
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franquia do

Projeto Terra

ritual socialmente responsivel. Em
outras palavras, ndo basta vender, é
preeciso ter um motivo para vender,
Exemplo? Pedroso ji teve propos-
tas de artiztas plisticos conheeidos,
com trabalhos riguissimos, mas foi
obrigado a recusar. “0 produto nio
L[.:‘] F R I{[‘I'H].;i. PEra |]L"'1‘iﬂ.d.‘-u que i.'l! g
cisam, E esge é 0 men negdeio”, ex-
plica o empresdrio. Outra: s6 traba-
lha com artesiios que sabem cobrar
pelo seu trabalho. “Pagamos caro
pelo produto. Nunea fago pechincha
com meus fornecedores.”

Do cigarro para o social. O Eicar- |

do Pedroso de hoje, que visita fave-
las para conhecer oz artesiios pes-
soalmente, pouco lembra o econo-
mista, com pis-praduacio, que du-
rante trés anos trabalhou no depar-
tamento financeiro da Souza Cruz.
Chegou a ter sua propria empresa —
a Pélo — que fabricava aqueles pa-
péis brilhantes que envolvem inter-
namente os macos de cigarro. De-
gentendimentos eom o 2dcio levaram
Pedroso a procurar uma alternativa.
Foi ai que se apaixonou por uma
mesa, feita de madeira certificada e
com tampo de mosaico. “Vi ali uma
forma de fazer dinheiro e, a0 mesmo
tempo, fazer o hem”, diz. m
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